
Noventus Vorsorgelösungen

Innovativ und flexibel 
in einem starren Umfeld
Als unabhängige Sammelstiftung bietet Noventus standardisierte und variable
Lösungen für die berufliche Vorsorge an. Mit der Wahl von Noventus als 
Vorsorgepartner entscheiden sich die angeschlossenen Unternehmen für 
eine offene Plattform mit einer Vielzahl von spezialisierten Dienstleistern.

Die Bereiche Versicherung, Vermögens-
anlage und Administration werden an

namhafte Partner mit langjährigen Erfah-

rungen vergeben und in einer Lösung zusam-

mengestellt. Die Noventus kennt die Bedürf-

nisse und Herausforderungen von KMU ge-

nau und versteht sich nicht nur als Anbieter

von Vorsorgelösungen, sondern auch als An-

walt ihrer Kunden. Im komplexen und star-

ren Umfeld der 2. Säule sorgt Noventus für

innovative und flexible Lösungen – berufliche

Vorsorge von einem KMU für KMUs!

Drei Fragen an Ronald Biehler, Geschäftsfüh-

rer der Sammelstiftungen NoventusCollect

und NoventusCollect Plus

Noventus geht neue Wege mit einer offenen

Plattform. Welche Vorteile bringt das für die

angeschlossenen Unternehmen?

R. Biehler: Die Vorsorgelösungen werden

nach den besten Angeboten im Markt zu-

sammengestellt und regelmässig auf ihr

Preis-/Leistungsverhältnis überprüft. Jede

Unternehmung hat eine eigene Kultur und

verfolgt Strategien, welche nicht vor der

Komplexität des BVG Halt machen müssen.

Auf diese individuellen Bedürfnisse haben

wir uns eingestellt: Unsere Kunden können

den Anlagepartner wählen, auf Wunsch ihre

eigene Anlagestrategie umsetzen oder sich

sogar für eine Vollversicherungslösung ent-

scheiden.

Das neue Schlagwort heisst Transparenz – wes-

halb ist das so wichtig?

R. Biehler: Das Vorsorgevermögen gehört 

den Versicherten! Es muss klar geregelt sein,

wie die für die Vorsorge eingesetzten Mittel

zu verwenden sind. Dies muss auch in einer

Offerte komplett nachvollziehbar sein. In der

Praxis wird das leider nicht immer umge-

setzt und die Kosten werden teilweise nicht

klar ausgewiesen. Fehlende Transparenz

erschwert den Offertvergleich und kann zu

bösen Überraschungen führen, wenn die ers-

te Beitragsrechnung fällig wird. Bei uns ist

Transparenz nicht nur ein Schlagwort – wir

sorgen dafür, dass unsere Kunden mehr Vor-

sorge für jeden investierten Franken erhal-

ten. Der Marktvergleich bestätigt: Noventus

gehört zu den günstigsten Anbietern der

Schweiz! 

Warum ist die Noventus die richtige Sammel-

stiftung für ein KMU? 

R. Biehler: Ein KMU soll sich um seine Kern-

aufgaben kümmern, ohne eine komplexe

BVG-Administration bewältigen zu müssen.

Wir unterstützen alle KMU und kennen kei-

ne  Branchenverbote oder Mindestgrössen. Es

darf nicht sein, dass ein Unternehmen zuerst

eine bestimmte Grösse ereichen muss, bevor

es sich einem BVG-Anbieter anschliessen

kann. Ich erinnere immer wieder daran, dass

1975 Bill Gates und Paul Allen in ihrer Garage

die KMU-Firma Microsoft gründeten. Mit die-

sem Spirit unterstützen wir KMU. So faktu-

rieren wir beispielsweise die Beiträge monat-

lich nachschüssig, was die Liquidität schont.

Und unsere Kunden konnten dank unserem

Engagement in den letzten drei Jahren je-
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weils von markanten Prämienvergünstigun-

gen profitieren, was nicht nur den Versicher-

ten entgegenkommt, sondern auch die Auf-

wendungen des Unternehmens senkt.

Herr Biehler, vielen Dank für dieses Gespräch.
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